
квасцы, редкие металлы, т. е. те предметы, которые отме­
ривались и отвешивались на локти, квинталы или по­
штучно. Собственно «специи» измерялись на унции и 
гроссы; это были главным образом пряности (гвоздика; 
перец, имбирь, корица, мускатный орех), красители (ин­
диго, бразиль), благовонные смолы, лекарственные 
травы. Роль восточных товаров в быту западноевропей­
ских народов была чрезвычайно велика. Целые отрасли 
европейской экономики (шерстоткацкое производство, 
например) зависели от заморских красителей и квасцов, 
мясная по преимуществу пища самых разнообразных 
слоев населения требовала большого количества острых 
приправ, наконец, ряд снадобий восточного происхожде­
ния (разные травы, истолченный рог носорога, даже са­
хар) являлись редкими и, как тогда казалось, единст­
венными лекарствами. Но, несмотря на потребность ев­
ропейского рынка в этих товарах, масштабы торговли 
ими, как будет показано ниже, были незначительны. 

Внешняя, транзитная торговля прошла через все сред­
невековье, меняя только свои масштабы, направление, 
характер. Иной была судьба местной, внутренней тор­
говли. 

Местная торговля, т. е. товарный обмен продукции ре­
месла и сельского хозяйства, в серьезных масштабах 
возникла в развитое средневековье, в результате разви­
тия городов и особенно после распространения денежной 
ренты. Господство денежной формы ренты привело к 
массовому вовлечению деревни в товарно-денежные от­
ношения и созданию местного рынка. Поначалу он был 
очень узок: на нем выступала относительно небольшая 
часть крестьянской продукции, да и покупательные спо­
собности мелкого города были весьма ограничены; к тому 
же цеховая монополия и торговая политика городов при­
нуждали крестьянина торговать только на данном рын­
ке, только в соседнем городе. Рыночные связи большин­
ства средневековых городов были небольшими. Так, в 
Юго-Западной Германии городские дистрикты в целом 
не превышали 130—150 кв. км, в Восточной Германии — 
350—500 кв. км. В среднем на континенте городки рас­
полагались в 20—30 км друг от друга, в Англии, Фланд­
рии, Нидерландах, Италии — еще ближе. Известный анг­
лийский юрист X I I I в. Брактон полагал, что нормальное 
расстояние между рыночными местечками не должно 
превышать 10 км. Очевидно, на практике существовало 


